COUPURES DE PRESSE
BATIMAG / 6 avril 2006

Sensibilisation
“On achéte pas une maison comme une voiture!” (1)

ARCHITECTURE

. Immobilier { - Habitat-Jardin
«On W'achete pas B Neur
une maison comme § jours de
une voiture!» réves!

«ON N'ACHETE PAS UNE MAISON
COMME UNE VOITURE!»

C'est sous le slogan « La qualité n'est
pas un luxe» que la SIA a invité les
visiteurs d'Habitat-Jardin au dialogue.
Les architectes et les ingénieurs de la
société ont notamment apporté des
réponses a de multiples interroga-
tions. Gros plan sur ces rencontres et
sur les préoccupations d'un public non
professionnel... 4
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La SIA a Habitat-Jardin

PAS UNE MRISON

C'EST SOUS LE SLOGAN «LA QUALITE N'EST PAS UN LUXE» que la SIA a invité
les visiteurs d'Habitat-Jardin au dialogue. Les architectes et les ingénieurs
de la société ont notamment apporté des réponses a de multiples interro-
gations. Gros plan sur ces rencontres et sur les préoccupations d'un public
non professionnel...

Reportage: Johann Ruppen

«Dois-je prendre un archi-
tecte?», «Combien coute la réa-
lisation d’avant-projets?», «On
puis-je acquérir les normes
SIA?»... Lors d’Habitat-Jardin,
les questions des visiteurs ont
été multiples et variées sur le
stand de la société suisse des in-
génieurs et des architectes
(SIA).

De tout et de rien

«Ily a de tout et de rien», expli
que I'architecte Christophe Per-
rier. Des personnes souhaitent
savoir ce qu'est la SIA, par

N*14, jeudi 6 avril 2006
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professionnels, se relayant, ont
tenté d’apporter des réponses
aux interrogations de chacun.
S'ils n’y parvenaient pas, ils les
ont orientés vers le secrétariat
de la société. «Nous essayons
de les conseiller comme nous
pouvons. Dans certains cas, j'ai
méme pris les coordonnées de
personnes afin de leur faxer,
depuis mon bureau, les docu-
ments qui leur seront utiles»,
illustre Daniel Piolino, archi-
tecte.

Parler rapidement d'argent!
Parmi la multitude de requétes,
il en ressort, entre autres pro-
blémes, une mauvaise commu-
nication entre clients et ar-
chitecte, comme constate M.
Piolino: «Certaines personnes
pensent que les études prélimi-
naires sont gratuites. [’autres
s'étonnent que leur architecte
leur fasse payer les projets de-
mandés. La communication
fonctionne bien tant qu'il n’est
question que du projet. Dés
qu'il s'agit de sous, elle est faus-
sée. Je pense que nous avons
intérét 3 parler rapidement
d’argent et a indiquer immé-
diatement le cotit du travail.»

«Nous vendons des
prestations»

Ces échanges ont également
permis aux membres de la SIA
de préciser leur role, d'une
part: «C’est intéressant de pou-
voir montrer que nous som-
mes autre chose que de grands
artistes, chers et prétentieux! -
surtout lors d’un salon qui est
davantage axé sur la maison
préfabriquée ou clés en mainy,
souligne M. Piolino.

Et d’autre part, d'expliquer
I'intérét de travailler avec un
mandataire: Nous vendons des
prestations et non des prix, a
Iinverse des pavillonnaires.
Certains font de bonnes choses
mais leurs opérations demeu-
rent avant tout commerciales,
Larchitecture n’est pas un pro-
duit de consommation comme
I'estiment encore certaines per-
sonnes. On n'achéte pas une

«La SIA, ce n'est pas encore clair

pour tout le monde!»
Christophe Perrier, architecte.

maison comme une voiture.
Les entreprises de pavillons
clés en main vous proposent
un modéle standard A, B, C ou
D que vous plantez comme
vous pouvez dans un terrain.
En tant qu'architectes, nous
prenons notamment en
compte le lieu et 'esprit de la
personne», précise I'architecte
Christophe Perrier.

Architecture circulaire
parfois repoussante

A propos d’architecture, celle
du stand de la SIA aurait géné
des visiteurs, & en croire nos in-
terlocuteurs. «Certaines per-
sonnes sont freinées par sa
forme circulaire et hésitent a y
pénétrern, explique M. Piolino.
«Le cercle, bien qu'accueillant,
peut repousser de manigre trés
forte, ajoute M. Perrier. De
plus, étant donné que nous
sommes principalement re-
groupés autour de la borne
centrale, nous avons tendance
a tourner le dos aux visiteurs et
par conséquent a les oublier.»
Afin de capter I'attention du

public et de le divertir, des co-
médiens ont mimé des scénes
liées aux meétiers de la cons-
truction. «Lorsqu'ils sont pré-
sents, les gens viennent plus fa-
cilement sur notre stand... Par
contre, les artistes en font aussi
partir certains, car ils sont par-
fois un peu insistants», conclut
M. Piolino.

Pourquoi se sont-ils arrétés
sur le stand de la SIA?

Un visiteur: «Etant dans le do-
maine de l'architecture, plus
précisément dans la rénova-
tion de vieilles maisons, jai
profité de la présence d’un no-
taire pour lui poser quelques
questions. Je voulais notam-
ment savoir si aujourd’hui il
est possible de prendre le
méme notaire pour tout un
canton, lors de transactions
immobiliéres.»

Une visiteuse: «Désirant cons-
truire une maison, je souhaite
passer par un architecte. Je ne
sais pas comment le choisir, je
suis donc venue sur le stand
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Le «clou» du stand de la SIA: une maquette présentant
6 quartiers identiques soumis a six réglementations

différentes (fortement inspirées de cas réels). Rouge =

autorisé. Blanc = interdit.

1. Toute parcelle dont la surface
est inférieure & 1200 m’ est
inconstructible. Le coefficient
d'occupation du sol est limité &
0,12.

2. Les fagades sont & une distance
minimale de & métres des limites
de propriéte.

Les constructions ne peuvent
excéder deux étages.

3. Tout batiment doit &tre distant
d'au moins 6 métres des limites de

propriété. La hauteur maximale
des fagades est de 12 meétres.

4. La distance entre un batiment
et la limite de propriété est de 3
metres au minimum dans le cas
d'un batiment n'excédant pas 35
meétres de coté.

Elle est de 8 métres dans le cas
contraire. Le point e plus élevé
d'un batiment ne doit pas étre

a une hauteur de plus de 12
meétres du niveau moyen de la
parcelle.

5. L'ordre contigu entre batiment
appartenant a des parcelles diffé-
rentes est obligatoire. Le nombre
d'étages est limité a quatre. Les
étages semi-enterrés comptent en
plein.

6. L'indice d'utilisation du sol est
compris entre 0,8 et 1,6.

Chaque logement doit comporter
un espace extérieur de qualité (bal-
con, loggia, terrasse, jardin) d'au
mains 10 m’.

afin de recevoir quelques
conseils: Comment les contac-
ter? Peut-on faire quelques es-
quisses avant un avant-pro-
jet... Comme je suis totale-
ment novice en la matiére, j’ai
posé mille questions ridicu-
les!»

Un couple: «Nous sommes ve-
nus ici uniquement pour pren-
dre le guide de la construction.
Notre fils vient d’acheter une
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fermette que nous sommes en
train de transformer en deux
appartements. Bien que nous
ayons un architecte qui s’oc-
cupe de la construction lorsque
nous avons besoin de lui, jai
pris le livre afin de vérifier que
nous n'ayons pas fait de bétises,
et dans le cas contraire, voir
quelles solutions il propose.»

Un visiteur: «J’ai un probleme
avec une rampe d'escaliers

ajourés en bois. La commune
ne veut pas me donner le per-
mis d’habiter car un bébé ris-
querait de passer entre deux
marches. Il parait qu'il existe
une norme depuis 1996. Je suis
venu ici pour avoir des rensei-
gnements.»

Un couple: «Nous nous som-
mes arrétés sur le stand car je
connais une personne pré-

sente. Nous avons discuté,

Pour la petite histoire, il nous a
fait remarquer que le stand a
été réalisé par des architectes
pour des architectes et qu'il n'y
a aucun siege. Les interlo-
cuteurs doivent donc rester
debout durant des heures (ri-
res)!»

N* 14, jeudi 6 avril 2006
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